
“雪球产品”主题投教活动简报

分支机构 台州市府大道证券营业部

投教活动形式 短信、微信朋友圈、投教园地

投教活动时间 2021 年 9月

投教活动地点 台州市府大道营业部会议室

参与客户人数 约 316 人

标题：“雪球产品”主题投教活动

正文：

根据总部下发的投教活动安排，台州市府大道营业部结合自身

的实际情况，于 2021 年 9 月开展“雪球产品”主题投教活动，采

用员工培训、转发雪球产品相关信息到微信朋友圈、投教园地的形

式开展，活动总结如下：

一、高度重视，落实相关工作

台州市府大道营业部全体员工高度重视此次主题教育的宣传

活动，动员全体员工参与活动宣传，投教专员具体落实开展本次活

动。

二、大力宣传，形式多种多样

为丰富宣传形式，通过多种方式开展宣传活动，主要方式有：

1、微信朋友圈转发雪球产品相关信息。通过微信转发雪球产

品的基本概念和相关交易规则以及投资风险，提示客户注意投资风

险，保护自身的利益。

2、制作专题投教园地。在营业场所的投教园地专栏粘贴《什



么是“雪球产品”》《雪球产品的主要交易要素》《雪球产品的主

要类型》《雪球产品的损益情形》《雪球产品风险提示》等文章，

让投资者对雪球产品有更全面的认识。

3、给投资者发送提示短信。给投资者发送“投资雪球产品风

险高，请根据自己的风险承受能力选择合适产品，切勿盲目跟风投

资”的短信，提示潜在风险。

通过这次专题投教活动，帮助一些投资者全面客观了解雪球产

品，揭示雪球产品潜在风险，强化投资者的理性投资理念和风险防

范意识，后续我公司也将持续对雪球产品进行宣传，争取让更多的

投资者了解雪球产品。

附：投教活动照片
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